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Pēdējo gadu laikā viens no galvenajiem auto tirgotāju ieročiem konkurences cīņā ir pēc iespējas vilinošāka piedāvājuma izstrāde potenciālajam klientam. Pircējiem tiek piedāvāts auto iegūt savā īpašumā pakāpeniski (ar finanšu līzinga palīdzību), to iespējams vienkārši nomāt (ar operatīvā līzinga palīdzību). Turklāt mēneša maksājumā iespējams iekļaut arī servisa, riepu maiņas, apdrošināšanas u.c. ar mašīnas lietošanu saistītos izdevumus, izņemot degvielas izmaksas (pilna servisa līzings). 

Jaunu automašīnu ir iespējams iegūt savā lietošanā, maksājot mazāk nekā simt latu mēnesī, visas formalitātes var nokārtot vienas dienas laikā. Ja automašīnas vērtība nav lielāka par 12 000 LVL, pircējs to savā lietošanā iegūst pat bez pirmās iemaksas. Tomēr lielai daļai šo vilinošo piedāvājumu ir daudz zemūdens akmeņu, kas iespējams palikuši nepamanīti daudziem jaunajiem auto īpašniekiem. 

Kopumā līzinga kompānijas piedāvā trīs līzinga veidus gan jaunu, gan lietotu automašīnu iegādei: operatīvo, finanšu vai pilna servisa līzingu. Tā kā pilna servisa līzings sevī ietver ievērojami augstākus mēneša maksājumus, tad populārākie ir finanšu un operatīvais līzings, kurus mēs arī apskatīsim. 

Finanšu līzings jeb noma ar izpirkumu – vienkāršākais un saprotamākais līzinga veids. Tas faktiski nozīme: 

§ līzinga kompānija iegādājas klienta izvēlēto automašīnu un nodod to klienta lietošanā; 

§ līzinga periodā klients pilnībā sedz automašīnas vērtību, kā arī maksā aprēķinātos procentus, veicot ikmēneša maksājumus; 

§ pēc līzinga līgumā noteikto saistību nokārtošanas, klients iegūst attiecīgo automašīnu savā īpašumā un ir tiesīgs ar to rīkoties pēc saviem ieskatiem; 

§ tiek slēgts divpusējs pirkuma līgums starp līzinga kompāniju un klientu. 

Piemēram: 

Jaunās automašīnas vērtība: 7300 LVL 

Līzinga veids: finanšu 

Līzinga termiņš: 7 gadi 

Pirmā iemaksa: 0% 

Mēneša maksājums: 110 LVL 

Finanšu līzinga gadījumā automašīnas vērtība līzinga kompānijā tiek nomaksāta adekvāti automašīnas tirgus cenas kritumam, tāpēc klientam nerodas nekādi papildus sarežģījumi, pat, ja tas vēlas automašīnu pārdot vai mainīt pirms līzinga termiņa beigām (piemēram, pēc 3 gadiem). 

Operatīvais līzings jeb noma 

§ līzinga kompānija iegādājas klienta izvēlēto automašīnu un nodod to klienta lietošanā, taču līdz līgumā noteiktajam termiņam; 

§ pēc līzinga termiņa beigām automašīna ir jāatdod līzinga kompānijai, no kuras to attiecīgi atpērk automašīnas pārdevējs par iepriekš noteiktu vērtību (piemērā minētie 17%) ; 

§ mēneša maksājumi ir mazāki nekā finanšu līzinga gadījumā, jo līzinga perioda laikā tiek atmaksāta tikai daļa mašīnas vērtības, par kuru ir vienojusies līzinga kompānija ar auto pārdevēju un klientu; 

§ nomas periodam beidzoties, klientam ir arī iespēja automašīnu par atlikušo vērtību izpirkt uzreiz vai slēdzot jaunu - finanšu līzinga līgumu; maksājot pakāpeniski vai arī atrast pircēju; 

§ operatīvo līzingu parasti izvēlas fiziskas personas, kurām ir svarīgs pēc iespējas mazāks ikmēneša maksājums un kuras vēlas braukt ar pēc iespējas labāku automašīnu, kā arī juridiskas personas, kuras nevēlas palielināt savu bilances vērtību, jo operatīvais līzings ļauj neiekļaut līzinga objektu pamatlīdzekļos, tā kā tā faktiski ir automašīnas noma; 

§ tiek slēgts tr īs pusējs līgums starp pārdevēju (piemēram, Skandi Motors), līzinga kompāniju un klientu, kur tiek noteikta arī vērtība, par kuru automašīnas pārdevējs pēc līzinga termiņa beigām atpērk automašīnu no līzinga kompānijas (piemēram, tie ir 17%) 

Mūsu klientiem ir ļoti raksturīgi plānot savus izdevumus īstermiņā. Proti – cilvēks izvēlas vilinošu operatīvā līzinga piedāvājumu, neapzinoties, kā tas iespaidos viņa finanses ilgtermiņā. 

Piemērs: 

Jaunās automašīnas vērtība: 7300 LVL 

Līzinga veids: operatīvais 

Līzinga termiņš: 7 gadi 

Pirmā iemaksa: 0% 

Atlikuši vērtība līzinga perioda beigās: 17% 

Maksimālais nobraukums līzinga perioda laikā: 100 000 km 

Mēneša maksājums: 99 LVL 

Pirmais iespaids – ļoti izdevīgs piedāvājums. Jauna automašīna un salīdzinoši mazs mēneša maksājums. Pieredze gan liecina, ka klienti parasti vēlas automašīnu nomainīt ātrāk nekā beidzas līzinga periods, līdz ar to rodas sarežģījumi. Ja pieņemam, ka klients savu auto vēlēsies mainīt jau pēc 2 gadiem, tad tas saskaras ar šādām neērtībām: 

1. divu gadu laikā ir segta neliela daļa automašīnas vērtības ~12% no kopējās summas; 

2. klientam automašīna ir jāpārdod un jāatmaksā līzinga kompānijai nenomaksātā automašīnas pamatvērtības daļa, kas sastāda lielāku summu nekā reālā automašīnas tirgus vērtība uz to brīdi. Minētajā piemērā tie būtu 5884 LVL; 

3. automašīnas tirgus cena ir kritusies par 20-30% (ap 5200 LVL); 

4. līdz ar to izveidojas situācija, ka klientam papildus ir vajadzīgi vēl 684 LVL, lai izbeigtu jebkādas saistības ar līzinga kompāniju; 

Kā redzams iepriekš aprakstītajos piemēros, finanšu līzinga gadījumā cilvēkam ir vieglāk plānot savus izdevumus nākotnē. Iegādāties automašīnu operatīvajā līzingā, bez pirmās iemaksas un uz maksimāli iespējamo līzinga periodu, ir saprātīgi, ja klients ir pārliecināts, ka nākotnē viņa rīcībā būs pieejami papildus finanšu resursi, lai no personīgajiem līdzekļiem segtu augstāk minēto starpību. 

